
Description de l’emploi

À ce poste, vous serez responsable du développement (ultérieur) d’une large base de 
clients. Vous trouverez un défi dans cet éventail de tâches variées:

• Assurer le suivi des relations avec les clients existants (environnement B2B).
• Poursuite du développement de la clientèle existante par la prospection.
• Développer des solutions de sécurité qualitatives qui répondent à la demande du 
 client.
• Présenter ou démontrer les produits aux clients et donner des conseils.
• Rapporter de la prospection et des clients existants au responsable commercial.
• Suivi des projets en cours.
• Contribuer à la stratégie commerciale et marketing de l’entreprise.
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Représentant commercial (B2B)

Distri-Company est un distributeur de produits 
de sécurité axé sur le service, avec des bureaux à 
Nazareth (Flandre orientale), en France (Villeneu-
ve d’Ascq) et au Luxembourg. Nous distribuons 
les systèmes d’alarme, de vidéosurveillance, de 
contrôle d’accès et de détection incendie Jablot-
ron aux installateurs professionnels de sécurité. 
En outre, nous nous efforçons d’offrir un excellent 
service après-vente en fournissant à nos clients 
une assistance technique ainsi que la formation 
nécessaire.

Dans le cadre de notre croissance, nous  
recherchons un(e) :

DISTRI-COMPANY
Fournisseur total de systèmes de sécurité



Profil

Pour ce poste, nous recherchons des candidats possédant les compétences suivantes:

• Personnalité entreprenante, orientée vers les résultats et les clients.

• Très bonnes capacités de communication.

• Capacité d’apprentissage.

• Une bonne dose de persévérance.

• Aperçu technique.

• Représentatif.

• Commercial et proactif.

• La capacité à s’adapter à des circonstances changeantes.

• Pas de mentalité de 9 à 5.

Notre offre
 

Chez Distri-Company, nous vous offrons:

• Une atmosphère de travail agréable et informelle dans un environnement stable.

• Formation par des spécialistes internes.

• Accès facile via l’E17.

• Grande indépendance et responsabilité

• Un salaire attractif, complété par des avantages extra-légaux.

 - Voiture de société  

 - Chèques-repas et éco-chèques

 - Ordinateur portable de l’entreprise

 - Téléphone portable de l’entreprise

 - Salaire fixe plus commissions en fonction de vos résultats

Poser votre candidature? 

Vous souhaitez faire partie de notre équipe ? Envoyez-nous ensuite votre CV et votre 

lettre de motivation via vacature@distri-company.com
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